
Cuneo, 16 giugno 2006
Operare con il Brasile

© 2006, Studio Legale Comba - www.studiolegalecomba.it

ASPETTI LEGALI E 
CONTRATTUALI

Relatori: Avv. Diego Comba

Avv. Newton Ripamonte
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“OPERARE CON IL BRASILE”
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L’APPROCCIO AL MERCATO

OBIETTIVI

•Presenza permanente in Brasile

•Vendita dei prodotti

•Distribuzione capillare

•Trasferimento di tecnologia

•Produzione sul posto



• MARCHIO

• SHOW ROOM

• UFFICIO DI RAPPRESENTANZA
ØNo stabile organizzazione
ØModalità operative

• FILIALE
ØProcedura registrazione
ØUn’alternativa: la società locale controllata

PRESENZA PERMANENTE IN BRASILE
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VENDITA DEI PRODOTTI

CONSEGNA

§ LUOGO 

§ Rilevante ai fini della 
determinazione dei 
costi del trasporto

§ Individuare e gestire 
il rischio di perdita o 
avaria della merce

§ TEMPO

§ Definire il ritardo

QUALITA’ E GARANZIA

§Rapporti tra imprese

§Tutela del consumatore 

§Assistenza in garanzia

§Assistenza di post-
garanzia

§Durata

§Effetti

§Delimitazioni

RICERCA DI 
MERCATO

CAMPAGNA 
PUBBLICITARIA



VENDITA DEI PRODOTTI

PAGAMENTI

• Mezzo di pagamento 
pattuito

• Garanzia

• Variabili

RECUPERO CREDITI

•Causa in Italia

•Causa in Brasile

•Arbitrato
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DISTRIBUZIONE CAPILLARE

I. GESTIONE

Ø Fatturazione

Ø Clienti

Ø Logistica

II. ONERI

Ø Fiscali

Ø Contabili

Ø Pagamenti

Ø Deterioramento / Perdita merce

MAGAZZINO DI VENDITA IN BRASILE: 

Dogane, spedizioni, agente distributore
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DISTRIBUZIONE CAPILLARE

I. Legge n. 4886/65, così come modificata dalla 

Legge n. 8420/92

II. Delimitazione prodotto e territorio

III. Remunerazione

IV. Elementi da far figurare nel contratto

V. Indennità di fine rapporto
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CONTRATTO DI AGENZIA COMMERCIALE



DISTRIBUZIONE CAPILLARE

CONTRATTO DI CONCESSIONE DI VENDITA

Ø prodotti concorrenti/esclusiva

Ø condizioni di vendita/prezzi

Ø tecniche di promozione marchio

Ø informazione sul mercato

Ø condizioni finanziarie
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TRASFERIMENTO DI TECNOLOGIA

LICENZE DI PROPRIETA’ 
INDUSTRIALE: 

GRADO DI CONTROLLO 
DEL GOVERNO 
BRASILIANO

CONTROLLO SUL 
LICENZIATARIO 

BRASILIANO: PROFILI 
TECNICI, CONTABILI E 

GIURIDICI
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REGISTRAZIONE 
MARCHI, BREVETTI, 

MODELLI



GRADO DI CONTROLLO
•poteri di veto

•poteri di controllo

•contratti a latere

•casi di stallo

CONTRATTO DI JOINT VENTURE
Creazione di società mista

Statuto

ONERI VERSO IL PARTNER
•solidarietà verso Stato e verso terzi

•cogestione
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PRODUZIONE SUL POSTO

ESAME DI UNO STATUTO DI “SOCIEDADE LIMITADA”


