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AGENDA: 

!  i fondamentali della rete: valori comuni ed obiettivi condivisi  

!  leve di opportunità: la definizione del perimetro della rete 

!  la definizione dei rapporti tra le parti 

!  la soluzione delle principali problematiche di gestione 
amministrativa 

!  dibattito con i partecipanti  
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UN’IMPRESA COMPETITIVA A LIVELLO 
INTERNAZIONALE: 
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QUINDI SA ATTRARRE E MANTENERE A LIVELLO 
SOVRANAZIONALE: 
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! UNITA’ PRODUTTIVE 
! FILIALI COMMERCIALI 
! ESPORTAZIONI TRAMITE DISTRIBUTORI 

GRADO DI  
INTERNAZIONALIZZAZIONE 

ORIENTAMENTO 
ALLA 

COLLABORAZIONE 

BASSO MEDIO ALTO 

BASSO 

ALTO 
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SELEZIONE DEL PARTNER (SEGUE) 
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!  analisi di nuovi mercati esteri 
!  definizione di linee comuni di marketing per l' 

internazionalizzazione  
!  store on line 
!  partecipazione/organizzazione fiere, mostre e mercati 
!  creazione network di reti commerciali 
!  collaborazione  con partners locali 
!  partnership commerciali 
!  agenti, dedicati a costruire contatti e opportunità 

commerciali 
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(SEGUE) 

!  creazione società partecipata locale per la 
commercializzazione e il supporto 

!  apertura di saloni, sale espositive, aree commerciali  
!  apertura uffici, sedi e centri di assistenza 
!  export/vendita all'estero 
!  accordi commerciali e di fornitura 
!  joint venture 
!  aggiudicazione di commesse all'estero 
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RETI PER 
L’INTERNAZIONALIZZAZIONE: 

ANALISI DI CASI  



RETE SVILUPPO INTERNAZIONALE  
METALLURGIA 
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GROUPMETAL 










