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Il modello di business descrive le logiche
secondo le quali un'organizzazione

crea, distribuisce e raccoglie il valore. 
In altre parole, è l'insieme delle soluzioni

organizzative e strategiche attraverso le quali
l'impresa acquisisce un vantaggio competitivo.

FONTE: https://it.wikipedia.org/wiki/Modello_di_business
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B2B
business to business
 

BUSINESS MODELS

B2C 
business to consumer

B2B2C
business to business 

to consumer





NUOVI MODELLI DI SCAMBIO 

FREEMIUM 

PERSONALIZZAZIONE SPINTA 

DA POSSESSO AD ACCESSO 

DIRETTO AI CONSUMATORI

EVOLUZIONE DEI MODELLI DI BUSINESS: ALCUNI ESEMPI















Una giovane startup italiana,
che oggi vende circa 10.000
paia di occhiali all’anno grazie
all’online e ad una rete di 170
distributori in tutto il mondo,
senza una rete di agenti di
vendita.



“Il Business Model Canvas descrive la logica con la quale
un’organizzazione crea, distribuisce e cattura valore.”

Alexander Osterwalder

BUSINESS MODEL CANVAS
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