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The leading B2B e-commerce 
platform for global trading

Focus Alibaba.com

Il Padiglione Italiano su
Alibaba.com



Il Gruppo Alibaba & Alibaba.com 



Ecosistema Alibaba



Il mercato globale dell’ e-commerce B2B 

FONTE: US INTERNATIONAL TRADE COMMISSION
NOTA: B2C; BUSINESS-TO-CONSUMER; B2B; BUSINESS-TO-BUSINESS

B2C: 

USD 3.8 trillion

B2B: USD 23.9 

trillion

maggiore dell’e-Commerce B2C globale

Il volume dell’e-Commerce B2B è 

6x



A proposito di Alibaba.com
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Buyers attivi

Venditori

Paesi e regioni

Lingue disponibili

Anni di esperienza

Settori coperti

Categorie di prodotto

Prodotti

LA PIATTAFORMA DI
E-COMMERCE B2B PER 
COMMERCIARE NEL MONDO 



Come funziona? 

Reattivamente
Inquiry

Proattivamente
RFQ

1 2 3

Carica
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con potenziali Buyers
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ed Insights
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il tuo store online B2B



Interagisci con i buyers  

Inquiry

Rispondi alle richieste dei buyers 
che ti contattano tramite il tuo
profilo

Valuta le richieste

Rispondi in 24h

REATTIVAMENTE

RFQ

RFQ (request for quotation): accedi alle
richieste che i buyers pubblicano
giornalmente (+20k al giorno)

Invia la tua quotazione al buyer

PROATTIVAMENTE

Avvia la tua negoziazione e conclude 
il tuo affare

Seleziona quelle più interessanti per il
tuo business



Costruisci la tua presenza B2B online con Alibaba.com



Eventi digitali e programmi settoriali

Accedi a offerte e promozioni esclusive



Aumenta la tua visibilità con il KWA 

Pay By Click

Paghi solo quando un utente 
clicca sul tuo prodotto e 
gestisci le prestazioni in 

tempo reale.

Effective Targeting

La tua presenza commerciale 
è massimizzata quando gli 
acquirenti cercano i tuoi 

prodotti.

Budget Control

Soddisfa le tue aspettative di 
pubblicità secondo il tuo 

budget desiderato.

Posizione migliore

Ricevi la key position sul sito 
web Alibaba.com e 

sull'applicazione mobile.

Keyword Advertising Performance
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50%
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Inquiries

125%

Exposure Clicks UV

+40%

+120%

80%
100%

Gold supplier SENZA Keyword AdvertisingGold supplier CON Keyword Advertising

Il KWA (Keyword Advertising) è un tool online che permette ai venditori su Alibaba.com di avere maggior visibilità e 

ricevere più traffico sulle proprie pagine pagando una piccola commissione per i click ricevuti



Il Padiglione Italiano
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Alcune aziende italiane in piattaforma

REGIONI ITALIANE 
REPPRESENTATE

100%

PORDUTTI ITALIANI 
ONLINE 

+57%

VENDITORI ITALIANI 
SU ALIBABA.COM

+112%

BUYERS INTERESSATI A 
PRODOTTI ITALIANI 

+556%
fonte: Alibaba.com internal data. Variazione annuale

CLICK SU PRODOTTI
ITALIANI 

+363%

fonte: Alibaba.com internal data. Annual variation 2022 vs 2021



Casi di successo su Alibaba.com

MI-NY

Buyers from: Buyers from: Buyers from: Buyers from:
Seller Performance:
• 26 login al mese
• 100% Tasso di risposta rapida
• 19+ richieste ricevute al mese
• 20+ RFQ risposte al mese
• 300+ prodotti pubblicati

GERARDO SANNINO

Seller Performance:
• 10+ richieste ricevute al mese
• Campagna adv attiva
• 90k+ di visualizzazioni al mese

Seller Performance:

• 80% Tasso di risposta rapida 
• 17+ richieste ricevute al mese
• 20+ RFQ risposte al mese
• 45k+ di visualizzazioni al mese

Seller Performance:
• 110+ prodotti pubblicati
• 20+ Login sull`account al mese
• 6k+ di traffico organico sull`account

CASA OILIO SPERLONGA SPA UTILPLASTIC SRL



Aziende italiane già nel Padiglione Italiano

Iscriviti al seguente link: https://www.ice.it/it/alibaba/b2b

https://www.ice.it/it/alibaba/b2b


Giovanni Castino, Souther Europe Strategic Partnership Manager – Alibaba.com

giovanni.castino@alibaba-inc.com

Please contact us … 


